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Brigitte Jank besuchte erfolgreiche Betrlebe in der Liechtensteinstrafe (s. Bilder, v.L): Karl N6bauer vom Fleisch- Wurst-lmbiss Nobauer Fnednch Koci
von Antik Seidenblumen und Katharina Fabich von HTS Reisen. 2

Mitten im Neunten - Mitten in der Vlelfalt

Was haben ein Reisebiiro, ein Fleischer, ein Seidenblumengeschift, ein Hemdenpflege-Geschéft, ein Optiker
und ein Eisenhandler gemeinsam? Sie alle sind Fachgeschéfte, die durch Kreativitat auf dem Markt bestehen.

Nicht einfach Fleischer oder
Imbiss-Stand ist das kleine Ge-
schaft von Karl Nobauer. Ein
echter Nahversorger trifft es
eher. Ein Fleisch-Sortiment
mit Specials wie Chili-Gram-
melschmalz oder gebackenem
Kénguruhsteak wird ergénzt
mit Getranken, Marmeladen,
Gebéck und vielem mehr. Wie
er sich gegen die groBe Kon-
kurrenz durchsetzt? ,Man fin-
det immer eine Nische”, er-
klart Nobauer. ,Wir sind auch
schon 60 Jahre da.”

Geschatzte Spezialisten

Sechs Unternehmen, die sich
in Nischen behaupten, be-
suchte Brigitte Jank, Prasiden-
tin der Wirtschaftskammer
Wien, in der Liechtenstein-
straBe. Mit einer Kooperation
mehrerer kleiner Reisebiiros
ist beispielsweise Katharina

Fabich erfolgreich, die seit
Anfang 2010 die Geschaftsfiih-
rung bei HTS Reisen iibernom-
men hat. Wahrend des Studi-
ums hat sie hier ausgeholfen
und alles gelernt, um ein Un-
ternehmen zu fiihren. ,Es ist
eine spannende Aufgabe und
ich bin auch mit dem Unter-
nehmergeist aufgewachsen”,
erzahlt Fabich, die als Obfrau
des  EinkaufsstraBenvereins
mit vielen Unternehmern im
Viertel bestens vernetzt ist.

Auch mit Peter Wohlmuth von
Seitenblicke Optik. Seine Kun-
den kommen zu ihm, weil sie
den Rundum-Service schatzen,
sagt er: ,,Wir beraten, verkau-
fen und haben eine eigene
Werkstétte.” Mittels Spezial-
gerat kann Wohlmut die Ge-
sichter seiner Kunden perfekt
vermessen. Das ist fiir die An-
passung von Gleitsichtbrillen

oder Sportbrillen besonders
wichtig.

Den Durchblick im Geschéaft
hat auch Gianni Parrini. In sei-
ner Eisenhandlung Schnabl fin-
det man alles, was man fir
Haus und Garten brauchen
kénnte. Die Laufkundschaft ist
fiir Parrini aber nur die Butter
auf dem Brot: ,Es ist wichtig,
gute Kontakte zu groBen Un-
ternehmen zu haben.” Eine
Strategie, die der Italo-Wie-
ner perfekt umsetzt: Zu sei-
nen GroBkunden zdhlen der
Winterdienst, die Wiener Fern-
warme oder auch viele Spita-
ler, erzahlt Parrini.

Das gibt es nur hier

In einer ganz anderen Branche
ist ein paar PMauser weiter
Friedrich Koci seit Jahren er-
folgreich. In einem Meer aus
Seidenblumen sagt er schmun-

zelnd: ,Bei mir ist alles falsch”
und zeigt dem Besuch seine
grobe Auswahl an tauschend
echt wirkenden Seidenblu-
men.

In einer anderen Nische ist [l-
diko Hatvany tétig. Im April
hat sich Hatvany mit als
Hemden-Pflege-Spezialistin
selbststandig gemacht. Maxi-
mal 30 Minuten benétigt Hat-
vany um ein Hemd zu starken,
je nach Art des Hemdes und
der gewiinschten  Starke.
,Wenn man am Abend das
Hemd auszieht, ist es immer
noch schon”, beschreibt sie
ihre Arbeit, die sie beim be-
kannten Wiener Herrenaus-
statter Knize gelernt hat.
Brigitte Jank zeigte sich beein-
druckt von der Arbeit der Un-
ternehmer: ,Die Vielfalt der
Wiener Betriebe gilt es zu er-
halten und zu stérken.” (kp) =

Standen ebenfalls auf dem Besuchsprogramm der Wiener Kammerprisidentin [v.li.): Peter Wohlmut ESeltenbllcke Optik), Gianni Parrini [SchnabL
Eisenhandlung) und Ildiko Hatvany [Hemden-Pflege- Spezialist Hatvany). ) /



